
 

TERRAVITA  Spółka z o.o. 
 producent wyrobów czekoladowych 

Obecnie  poszukujemy osoby na stanowisko: 

Key Account Manager K/M 
Miejsce pracy: Poznań 

Zakres Twoich zadań: 

• Udział w negocjacjach i samodzielne prowadzenie rozmów handlowych w zakresie warunków 
współpracy oraz bieżących działań. 

• Budowanie trwałych i stabilnych relacji z Klientami. 

• Nadzór nad realizacją postanowień umów.  

• Wprowadzanie nowych produktów (Brand, Marka Własna) oraz koordynowanie procesu zgodnie z 
wymogami Klientów. 

• Zarządzanie asortymentem. 

• Inicjowanie i rozliczanie aktywności promocyjnych. 

• Organizowanie i prowadzenie prezentacji/ warsztatów dla Klientów. 

• Monitorowanie i analiza rynku oraz działań konkurencji. 

• Ścisła współpraca z pozostałymi działami firmy. 

Oczekujemy od Ciebie: 

• Min 3-letniego doświadczenia w zakresie współpracy z Kluczowymi Klientami sieciowymi w kanale 
nowoczesnym, w branży FMCG – warunek konieczny. 

• Umiejętności prowadzenia rozmów handlowych. 

• Umiejętności pracy pod presją czasu. 

• Bardzo dobrej organizacji własnej pracy oraz samodzielności. 

• Inicjatywy i zaangażowania w działaniu. 

• Bardzo dobrej znajomości pakietu MS Office i Power Point. 

• Czynnego prawo jazdy kategorii B. 
 

Oferujemy: 

• Atrakcyjne wynagrodzenie zgodne z posiadanymi umiejętnościami i doświadczeniem (podstawa plus 
premia miesięczna i kwartalna). 

• Stabilne zatrudnienie na umowę o pracę. 

• Praca stacjonarna.  

• Dofinansowanie do prywatnej opieki zdrowotnej. 

• Dofinansowanie do karty multisport. 

• Ubezpieczenie grupowe. 

• Dofinansowanie do wakacji oraz paczki świąteczne. 

 

Osoby zainteresowane prosimy o przesyłanie aplikacji na maila: rekrutacja@terravita.pl 

W temacie maila proszę wpisać: Aplikacja na stanowisko Key Account Manager 
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